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SOCIJALNO PREDUZETNISTVO

-potencijal za pokretanje socijalnog preduzetniStva u svetlu
sociodemografskih varijabli-

SAZETAK
Cilj istrazivanja je ispitivanje povezanosti izmedu sociodemografskih varijabli (pola,
uzrasta, stepena struc¢ne spreme, mesecnog li€nog prihoda ispitanika i mesecnog licnog
prihoda ispitanikovog domacinstva, broja ¢lanova u domacdinstvu i broja ¢lanova
domacinstva koji ostvaruju prihode) i misljenja ispitanika o potencijalu za socijalno
preduzetnistvo.
Istrazivanje je kvantitativnog tipa, radeno u gradu Zrenjaninu i sprovedeno je putem
upitnika u okviru kojeg su se u prvom delu pitanja odnosila na socio-demografske
podatke o ispitaniku, dok je u drugom delu grupa =zavisnih varijabli bila
operacionalizovana putem tvrdnji, koje su ocenjivane preko Likertove skale.
Pomenutim tvrdnjama smo ispitivali misljenje ispitanika o potencijalu za socijalno
preduzetnistvo u gradu Zrenjaninu.
Za analizu podataka kori$tena je deskriptivna analiza (procenti, aritmeti¢ka sredina),
Hi— kvadrat test, T-test, jednofaktorska analiza varijanse i Pirsonov Kkoeficijent
korelacije. Nivo statistiCke znac¢ajnosti postavljena je na p<0.05, a svi dobijeni podaci su
obradeni u programu SPSS, verzija 23.
Poseban problem pojavio se kod formulisanja upitnika, jer ispitanici nisu dovoljno
upoznati sa kategorijom socijalnog preduzetniStva (preduzetnistva da, ali socijalnog u
dovoljnoj meri ne), te je pitanja trebalo formulisati na na¢in shvatljiv ispitanicima.

Kljucne reci: socijalno preduzetnistvo, socio-demografske farijable, ispitanici.

UuvoD
S obzirom na sve veée ekonomske probleme u celom svetu, posebno porast socijalnih
nejednakosti pracen konstantnim porastom nezaposlenosti | porastom siromastva,
socijalno preduzetni$tvo U odredenoj meri bi trebalo doprineti amortizovanju ovih

problema. Pozitivni efekti socijalnog preduzetnistva impliciraju logistiku drzave kroz
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uredenu zakonodavno-pravnu regulativu. Vecina drzava je 2015. godine usvojila
Agendu za odrzivi razvoj 2030, dok su kasnije 2017., usvojile 17 ciljeva odrzivog
razvoja usmerenih na iskorenjivanje siromastva, zaStitu zitvotne sredine, obezbedivanje
mira i prosperiteta, povezanih sa ovom agendom (Sustainable Development Goals
SDGs), gde je naglaseno da realizacija ciljeva podrazumeva podrsku vlade/a i privrede
(Milovanovi¢, 2020).

Obrazlazuéi ideju o savrSenoj drzavi David Hume (Dejvid Hjum), kao faktor od koga
zavise svi aspekti uspostvljanja savrSene drzave, navodi izvr$nu vlast (Hjum, 2008:90,
911 300).

Pojedini autori gramzivost isticu kao jedan od glavnih uzro¢nika problema u ekonomiji,
pocev od pojedinaca do najvecih svetskih korporacija (Ruso, 2011). Neki teoreticari
asimetriju prosperiteta ljudi i prosperiteta teritorija vide kao posledicu demografskih i
socioloskih promena u strukturi stanovnistva, apostrofiraju¢i da variranje dohodka
stanovniS$tva izmedu regiona podstice sve ostale razlike (Oci¢, 2003). Jedan od
generatora problema socijalnih nejednakosti, na svim nivoima-lokalnom, regionalnom,
kontinentalnom i svetskom nivou, jeste, kontrola privrede od strane velikih korporacija
(Vujovié, 2008). Cinjenica da pojedini ameri¢ki penzioni fondi raspolazu sa stotinama
milijardi dolara, potvrduje mo¢ koja moze da rusi ili uspostavlja ne samo vlade ve¢ i
drzave, izdizué¢i ekonomsku mo¢ korporacija iznad drzava (Vujovié, i ostali 2011).
»Njemacka, Francuskoj i zemljama juga namece spornu kriznu politiku, dok joj
kupovinom evroobveznica Evropska Centralna banka pruza neophodnu podrsku. (...)
Pomislio sam na groznu nezaposlenost mladih na jugu Evrope kao jedne od posledica
tereta Stednje na najslabije karike nekog drustva“ (Habermas, 2013:22).

Razli¢ite forme socijalnog preduzetniStva: kao udruZzenja gradana, socijalne zadruge,
poslovni inkubatori, ali i kao standardna druStva sa ogranic¢enom odgovornoscu,
determinisane su zakonodavno-pravnom regulativom koja ureduje osnivanje i rad ovih
organizacija, donosi mere fiskalne i monetarne politike usmerene ka ovim

organizacijama, itd. (https://www.secons.net/topics.php?t=43, 22.04.2020). Pitanje, koji

oblik socijalnog preduzetnistva je neophodan zajednici, u kom pravcu usmeravati
poslovne napore, budu¢i preduzetnici reSavaju zahvaljujué¢i informacijama (Vujié,
2011), gde vaznu ulogu imaju sredstva informisanja, posebno internet (Vuji¢, 2010).

Kada je u pitanju zakonodavno-pravni aspekt socijalnog preduzetnistva u Srbiji, treba
naglasiti da je u skupstinskoj proceduri donosenje Zakona o socijalnom preduzetnistvu

(www.parlament.gov.rs » lat » pdf » predlozi_zakona, 22.04.2020).
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Grad Zrenjanin kao poznati industrijski centar Banata i Vojvodine, po povrSini teritorije
od (1.326 km?), najve¢i je grad u Vojvodini i drugi u Srbiji, dok je po broju stanovnika
(76.511 stanovnika po popisu iz 2011) najveéi grad u srpskom delu Banata (Popis
stanovniStva, domacinstava i stanova 2011., u Republici Srbiji, 2012).

U istrazivanju je ucestvovalo ukupno 235 ispitanika, a od toga je 165 ispitanika (70,2%)
bilo muskog, a 70 ispitanika (29,8%) Zenskog pola. Posmatrano po starosnim grupama
ispitanici su podeljeni u pet grupa: 2,1 % ispitanika je bilo uzrasta izmedu 20 i 30
godina, zatim 8,5 % ispitanika se naslo u kategoriji uzrasta izmedu 31 i 40 godina, u
kategoriji izmedu 41 i1 50 godina se naslo 59,6% ispitanika, zatim u grupi od 51 do 65
godina 25,5% ispitanika, dok 4,3 % ispitanika je bilo starosti iznad 65 godina. Kada se
ispitanici posmatraju prema radnom statusu u uzorku se naslo 74,5% zaposlenih, 14,9%
nezaposlenih i 10,6% penzionera. Sto se ti¢e steenog obrazovanja, u ovom uzorku se
naslo 2,1% ispitanika sa zavrSenom samo osnovnom S$kolom, 38,3% sa zavrSenom
srednjom $kolom, 31,9% ispitanika sa zavrSenom viSom ili visokom $kolom, dok 27,7%
ispitanika ima zavrSen master, magistraturu ili doktorat. Zatim, ispitanici su bili
podeljeni u sledece kategorije prema visini liénih mese¢nih prihoda: 6,4% ispitanika ne
ostvaruje licne prihode, 38,3% ispitanika navelo je da su njihovi li¢ni prihodi ispod
proseka, 51,1% ima prose¢ne prihode, 4,3% njih ostvaruje prihode koji su iznad
proseka. Osim li¢nih prihoda, ispitanici su bili pitani i za mese¢ni prihod domacinstva
pa su i prema tome podeljeni u nekoliko grupa: 6,4% ispitanika Zivi u domacinstvu ¢iji
su ukupni prihodi ispod proseka, 48,9 % ima prosecne prihode, 44,7% njih zivi u
domacinstvu koja imaju prihode iznad proseka. Posmatrajuci broj ¢lanova domacinstva,
pokazano je da 10,6% ispitanika zivi samostalno, kod 31,9% ispitanika je pokazano da
zive u dvoc€lanom domacinstvu, njih 19,1% zivi u tro¢lanom, 31,9% u cetvoroclanom,
4,3% zivi u petoclanom domacinstvu, 2,1% ispitanika Zivi u domacinstvu sa preko pet
&lanova. Sto se ti¢e podele ispitanika prema tome koliko &lanova njihovih domadinstava
ostvaruje prihode, pokazuje se da kod 40,4% ispitanika samo jedan c¢lan ostvaruje
prihode, kod 57,4% ispitanika dva ¢lana, dok kod 2,1% ispitanika tri ¢lana ostvaruju

prihode.

METODOLOGIJA ISTRAZIVANJA

Istrazivanje je kvantitativnog tipa i sprovedeno je putem upitnika u okviru kojeg su se u

prvom delu pitanja odnosila na socio-demografske podatke o ispitaniku, dok je u



drugom delu grupa zavisnih varijabli bila operacionalizovana putem tvrdnji, koje su
ocenjivane preko Likertove skale. Pomenutim tvrdnjama smo ispitivali misljenje
ispitanika o potencijalu za pokretanje (osnivanje) socijalnog preduzetnistva.

Za analizu podataka koristili smo: deskriptivnu analizu (procente, aritmeticku sredinu),
Hi — kvadrat test, t-test, jednofaktorsku analizu varijanse i Pirsonov Kkoeficijent
korelacije. Razina statistiCke znacajnosti postavljena je na p<0.05, a svi dobijeni podaci
su obradeni u programu SPSS, verzija 23.

Nezavisne varijable u ovom istrazivanju su bile pol, uzrast, stepen stru¢ne spreme
ispitanika, mesecni li¢ni prihod ispitanika, mesecni prihod domacinstva, broj ¢lanova
koji zive u domacdinstvu i broj ¢lanova domacinstva koji ostvaruju prihode.

Zavisnim varijablama ispitivalo se misljenje ispitanika o potencijalu za preduzetnistvo.
Pomenuto se ispitivalo preko 14 tvrdnji gde su ispitanici na petostepenoj skali
Likertovog tipa procenjivali u kojoj meri se slazu sa njima.

Vecina ispitanika (44,7%) smatra da u okruzenju ne postoji puno S$ansi za pokretanje
sopstvenog biznisa, sedam od 10 ispitanika (70,2%) se ne slaze sa tvrdnjom da je
infrastruktura drustva povoljna za pokretanje sopstvenog biznisa, a 85,1% ne smatra da
je preduzetnistvo dobro podrzano od strane nadleznih institucija. Najve¢i broj ispitanih
(61,7%) ne smatra da ima dobre uslove da zapocne sopstveni biznis, a 44,6% njih ne
zeli da pokrene sopstveni biznis u oblasti u kojoj je konkurencija visoka. Za 53,2%
anketiranih samostalni preduzetnic¢ki posao pruza viSe zadovoljstva nego zaposlenje u
velikoj kompaniji, 46,8% njih Zeli da se takmici na trziStu i ostvari dostignuc¢a, medutim
veéina (36,2%) nije spremna na visoke rizike. Sopstveni biznis volelo bi da pokrene
vise od polovine ispitanika (51,1%), 59,5% njih smatra da bi uz sopstveni posao mogao
bolje da kontrolise svoj zivot, a 42,6% njih slaze se sa tvrdnjom da su inovativniji od
drugih. Ve¢ina ispitanih (38,3%) smatra da njihova porodica misli da je za njih dobro da
postanu preduzetnici, dok 46,8% smatra da pomenuto misle i/ili njihovi prijatelji.

Najveci broj ispitanika (57,4%) oduvek je zelelo da razvije sopstveni biznis.

Tabela br.1. Ponudene opcije pitanja/tvrdnji i opcije odgovora

1. U okruZenju nepostoji puno Sansi za 85% | 362% | 383% | 17.0% / /
pokretanje sopstvenog biznisa

2. lnfrast_ruktura drustva_Je povoljna za 19.1% 511% 19.1% 10.6% / /
pokretanje sopstvenog biznisa

3. Prevdl.l'ze‘tms'tvo je dobro podrzano od strane 31.9% 53.2% 10.6% 4.3% / /
nadleznih institucija

E]LIZIrr]rll:m dobre uslove da zapo¢nem sopstveni 23.4% 38.3% 34.0% 4.3% / /




5. Ne Zelim da pokrenem sopstveni biznis u

0, 0, 0, 0, 0,
oblasti u kojoj je konkurencija visoka 8.5% 21.3% 25.5% 34.0% 10.6% /

6. Samostalan preduzetnicki posao pruza mi vise
zadovoljstva nego da sam zaposlen u velikoj 2.1% 6.4% 38.3% 44.7% 8.5% /
kompaniji
7. Z@lim fla se takmic¢im na trziStu i ostvarim 12.8% 8.5% 31.9% 40.4% 6.4% /
dostignuca

Il 8. Spreman sam na visoke rizike 149% | 213% | 34.0% | 21.3% | 6.4% | 2.1% ||
9. Voleo/la bih da pokrenem sopstveni biznis 12.8% 6.4% 29.8% 42.6% 8.5% /
110. Uz §f)pstven! E)psao mogao/la bih bolje da 10.6% / 29.8% 489% | 10.6% /

ontroliSem svoj Zivot
Il 11. 1novativniji/ja sam od drugih 4.3% 12.8% | 38.3% | 29.8% | 12.8% | 2.1% ||

12. Moja porodica misli da je za mene dobro da
postanem preduzetnik

13. Moji prijatelji misle da je za mene dobro da 8.5% 10.6% 34.0% 36.2% | 106% /
postanem preduzetnik ) ) ) ) )

kljilz,n(i)sduvek sam Zeleo/la da razvijem sopstveni 6.4% 6.4% 27 7% 146.8% 106% | 2.1%

8.5% 14.9% 38.3% 31.9% 6.4% /

*1- Uopste se ne slazem, 2-Ne slazem se, 3-Nisam siguran/-na, 4-Slazem se, 5-U potpunosti se slazem,

BO — bez odgovora. lzvor: Autori

Hi kvadrat test

Hi kvadrat test je otkrio statisti¢ki znacajnu razliku (na nivou 0,05) kod misljenja
ispitanika da preduzetnici i vlasnici koji obavljaju privatan posao u Srbiji ostvaruju vise
prinode od zaposlenih. Razlika je otkrivena s obzirom na pol ispitanika x%(2,
235)=17.987, starost x?(8,235) =18.456, radni status x?(4, 235) =10.199, obrazovanje
x?(6, 235) =36.192, mese¢ni licni prihod x?(6, 235)=37.297, mese¢ni prihod
domadinstva x3(4, 235) =23.393 i broj ¢lanova domacinstva x?(10, 235)= 27.193.

Kada je re¢ o razlikama medu ispitanicima s obzirom na pol, rezultati pokazuju da se
muskarci u ve¢em broju (87,5%), nego Zene (64,3%), slazu da preduzetnici 1 vlasnici
koji obavljaju privatan posao u Srbiji ostvaruju vise prihode.

Pokazuje se da se ispitanici razlikuju i s obzirom na starost, dok svi ispitanici starosti
izmedu 20 1 40 godina, kao 1 oni preko 65 smatraju da preduzetnici 1 vlasnici u Srbiji
ostvaruju viSe prihode od zaposlenih, ispitanici starosti od 41 do 50 godina pomenuto
smatraju u manjoj meri (74,1%).

Razlike su pronadene i s obzirom na radni status. Dok svi penzioneri smatraju da
preduzetnici 1 vlasnici u Srbiji ostvaruju vece prihode nego zaposleni, broj onih koji
smatraju pomenuto nizi je medu nezaposlenima (71,4%) i zaposlenima (79,4).

Rezultati pokazuju i razlike izmedu ispitanika razli¢itog obrazovanja. Podaci pokazuju
da svi ispitanici sa zavrS§enom samo osnovnom S$kolom i oni sa masterom,

magistraturom i doktoratom smatraju da preduzetnici i vlasnici u Srbiji zaraduju vise od



zaposlenih, dok je taj broj je znacajno manji medu ispitanicima sa zavr§enom viSom ili
visokom skolom (60%).

Posmatraju¢i rezultate prema mese¢nom liénom prihodu pokazuje se da svi ispitanici
bez licnih prihoda smatraju da preduzetnici i vlasnici u Srbiji zaraduju vise od
zaposlenih, dok ispitanici sa ispodprose¢nim prihodima pomenuto smatraju u znacajno
manjoj meri (66,7%).

Razlike su pronadene i s obzirom na mese¢ni prihod domacinstva, a podaci pokazuju da
se ispitanici sa iznad prose¢nim mese¢nim prihodima domacinstva (85,7%) u veéem
procentu slazu da preduzetnici i vlasnici u Srbiji zaraduju viSe od zaposlenih, u
poredenju sa onima sa ispodprose¢nim prihodima domacinstva (66,7%).

Pokazuje se da se ispitanici razlikuju 1 s obzirom na broj ¢lanova domacinstva. Svi
ispitanici koji Zive u domacinstvu sa tri, pet ili vise od 5 ¢lanova smatraju da
preduzetnici 1 vlasnici u Srbiji ostvaruju vise prihode od zaposlenih, dok je taj broj

manji medu ispitanicima iz ¢etvoro¢lanih domacinstava (66,7%).

T-TEST
T testom se ispitivalo da li izmedu ispitanika razli¢itog pola ima razlika u odgovorima
na zavisnim varijablama u okviru kojih se procenjivalo misljenje ispitanika o
potencijalu za preduzetnis$tvo.
T-test pokazuje da se ispitanici razlikuju u pogledu slaganja sa tvrdnjom “infrastruktura
drustva je povoljna za pokretanje sopstvenog biznisa” t (233)=-3,35, p<.01. Rezultati
pokazuju da se sa pomenutim u vecoj meri ne slazu muskarci (2,09), nego zene (2,50).
Potom, pokazuje se da se ispitanici razlikuju s obzirom na njihovu spremnost na visoke
rizike t (228)= 3,62, p<.01. Podaci pokazuju da su Zene (2,43) manje spremne na visoke
rizike nego muskarci (3,00).
Rezultati pokazuju i razliku izmedu ispitanika s obzirom na inovativnost t (228)=4,16,
p<0,01, a pokazuje se da muskarci u ve¢oj meri (3,52) nego Zene (2,92) smatraju da su
inovativniji od drugih.
Razlike s obzirom na pol su pronadene i kod tvrdnje “moji prijatelji misle da je za mene
dobro da postanem preduzetnik” t(233)=2,81, p<0,01. Rezultati pokazuju da muskarci u
vecoj meri (3,42) od Zena (3,00) smatraju da njihovi prijatelji misle da je za njih dobro
da postanu preduzetnici.
Za procenu ostalih zavisnih varijabli nisu dobiljene statisticki znacajne razlike medu

polovima.



ANOVA (analiza varijanse)

Jednofaktorskom analizom varijanse (ANOVA) istrazen je uticaj starosti na misljenje
ispitanika o potencijalu za preduzetniStvo. Subjekti su po starosti podeljeni u pet grupa
(20 do 30 godina, 31 do 40 godina, 41 do 50 godina, 51 do 65 godina i iznad 65
godina).

Rezultati pokazuju da izmedu ispitanika postoje razlike kod slaganja sa tvrdnjom “u
okruzenju postoji puno Sansi za pokretanje sopstvenog biznisa” F(4,230)=6.43, p<0.01,
a pokazuje se da sa pomenutom tvrdnjom u najmanjoj meri slazu ispitanici starosti
izmedu 20 i 30 godina (1,00).

Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i kada je re¢ o njihovom misljenju “da je
infrastruktura druStva povoljna za pokretanje sopstvenog biznisa” F(4,230)=10.47,
p<0.01, a rezultati pokazuju da pomenuto misljenje u najmanjem procentu dele najmladi
ispitanici (1,00).

Razlike izmedu ispitanika pronadene su i kada je re¢ o njihovom misljenju “da je
preduzetnistvo dobro podrzano od strane nadleznih institucija” F(4,225)=63.26, p<0.01,
a rezultati pokazuju da pomenuto misljenje u najmanjem procentu imaju ispitanici
izmedu 20 i 30 godina starosti (1,00).

Istom analizom pronadena je statistiCki znacajna razlika izmedu ispitanika i kod
slaganja sa tvrdnjom “imam dobre wuslove da zapo¢nem sopstveni biznis”
F(4,230)=5.38, p<0.01, a pokazuje se da se sa pomenutim u najmanjoj meri slazu
ispitanici starosti izmedu 20 i 30 godina (1,00).

Rezultati pokazuju da razlika izmedu ispitanika postoji i kada je re¢ 0 slaganju sa
tvrdnjom “ne Zelim da pokrenem sopstveni biznis u oblasti u kojoj je konkurencija
visoka” F(4,230)=8.26, p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa pomenutom tvrdnjom u
najvecoj meri slazu ispitanici stariji od 65 godina (4,00).

Statisticki znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i kada je re¢ o njihovom
misljenju “da bi im samostalan preduzetnicki posao pruZio vise zadovoljstva nego da su
zaposleni u velikoj kompaniji” F(4,230)=6.17, p<0.01, a rezultati pokazuju da
pomenuto misljenje preovladuje kod najmladih ispitanika (5,00).

Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i kada je re¢ o njihovoj Zelji “da se
takmice na trzitu i ostvare dostignuca” F(4,230)=7.76, p<0.01, a rezultati pokazuju da
pomenuto mi$ljenje u veéem procentu od ostalih grupa smatraju ispitanici starosti

izmedu 31 140 godina (3,75).



Razlike izmedu ispitanika pronadene su i kada je re¢ o “njihovoj spremnosti na visoke
rizike” F(4,225)=10.34, p<0.01, a rezultati pokazuju da su na pomenuto najmanje
spremni najstariji ispitanici (2,00).

Istom analizom pronadena je statisticki znacCajna razlika izmedu ispitanika 1 kod
slaganja sa tvrdnjom “voleo/la bih da pokrenem sopstveni biznis” F(4,230)=23.48,
p<0.01, a pokazuje se da se sa pomenutim u veéoj meri od ostalih grupa slazu ispitanici
starosti izmedu 31 i 40 godina (3,75).

Rezultati pokazuju da razlika izmedu ispitanika postoji i kada je re¢ o slaganju sa
tvrdnjom “uz sopstveni posa0 mogao/la bih bolje da kontroliSem svoj Zzivot”
F(4,230)=9.22, p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa pomenutom tvrdnjom u vecoj meri
od ostalih slazu ispitanici starosti izmedu 41 i 50 godina (3,64).

Statisticki znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i kada je re¢ “0 njihovom
misljenju da su inovativniji od drugih” F(4,225)=2.78, p<0.05, a rezultati pokazuju da
pomenuto misljenje preovladuje kod ispitanika starosti izmedu 31 i 40 godina (4,00).
Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i1 kada je re¢ o slaganju sa tvrdnjom
“moja porodica misli da je za mene dobro da postanem preduzetnik” F(4,230)=7.38,
p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa pomenutim u najmanjoj meri slazu najmladi
ispitanici (1,00).

Razlike izmedu ispitanika pronadene su i kada je re¢ o njihovom slaganju sa tvrdnjom
Moji prijatelji misle da je za mene dobro da postanem preduzetnik F(4,230)=11.08,
p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa pomenutim najmanje slazu najmladi ispitanici
(1,00).

Istom analizom pronadena je statistiCki znaCajna razlika izmedu ispitanika 1 kod
slaganja sa tvrdnjom “oduvek sam zeleo/la da razvijem sopstveni biznis”
F(4,225)=15.81, p<0.01, a pokazuje se da se sa pomenutim u vecoj meri od ostalih
grupa slazu ispitanici starosti izmedu 31 i 40 godina (4,00).

Jednofaktorskom analizom varijanse (ANOVA) istraZen je 1 uticaj radnog statusa na
misljenje ispitanika o potencijalu za preduzetniStvo. Subjekti su po radnom statusu
podeljeni u pet grupa (zaposleni, nezaposleni, ucenici, student, penzioneri). U uzorku
nije bilo u€enika 1 studenata.

Rezultati pokazuju da izmedu ispitanika postoje razlike kod slaganja sa tvrdnjom “u
okruzenju postoji puno Sansi za pokretanje sopstvenog biznisa” F(2,232)=17.23,
p<0.01, a pokazuje se da sa pomenutom tvrdnjom u znacajno manjoj meri slazu

nezaposleni ispitanici (2,00) u poredenju sa penzionerima (3,20).



Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i kada je re¢ o njihovom misljenju “da je
infrastruktura drustva povoljna za pokretanje sopstvenog biznisa” F(2,232)=12.89,
p<0.01, a rezultati pokazuju da pomenuto misljenje u najmanjem broju dele nezaposleni
ispitanici (2,00).

Razlike izmedu ispitanika pronadene su i kada je re¢ o njihovom misljenju “da je
preduzetni$tvo dobro podrzano od strane nadleznih institucija” F(2,232)=26.86, p<0.01,
a rezultati pokazuju da pomenuto misljenje u najmanjem procentu imaju nezaposleni
ispitanici (1,57).

Rezultati pokazuju da razlika izmedu ispitanika postoji i kada je re¢ o slaganju sa
tvrdnjom “ne zelim da pokrenem sopstveni biznis u oblasti u kojoj je konkurencija
visoka” F(2,232)=19.42, p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa pomenutom tvrdnjom u
vecoj meri od ostalih slazu penzioneri (3,40).

Statisticki znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i kada je re¢ o njihovom
misljenju “da bi im samostalan preduzetnicki posao pruzio vise zadovoljstva nego da su
zaposleni u velikoj kompaniji” F(2,232)=7.45, p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa
pomenutim u manjoj meri od ostalih slazu zaposleni ispitanici (3,40).

Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i kada je re¢ o njihovoj zelji da se
takmice na trziStu i ostvare dostignuéa F(2,232)=3.38, p<0.05, a rezultati pokazuju da
pomenuto misljenje u manjem procentu od ostalih grupa imaju nezaposleni ispitanici
(2,86).

Istom analizom pronadena je statisticki znaCajna razlika izmedu ispitanika 1 kod
slaganja sa tvrdnjom “voleo/la bih da pokrenem sopstveni biznis” F(2,232)=5.93,
p<0.01, a pokazuje se da se sa pomenutim u vecoj meri od ostalih grupa slazu
penzioneri (3,60).

Rezultati pokazuju da razlika izmedu ispitanika postoji 1 kada je re¢ o slaganju sa
tvrdnjom “uz sopstveni posao mogao/la bih bolje da kontroliSem svoj Zzivot”
F(2,232)=5.02, p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa pomenutom tvrdnjom u veéoj meri
od ostalih slazu penzioneri (4,00).

Jednofaktorskom analizom varijanse (ANOVA) istrazen je 1 uticaj obrazovanja na
miSljenje ispitanika o potencijalu za preduzetni$tvo. Subjekti su po obrazovanju
podeljeni u Cetiri grupe (osnovna Skola, srednja Skola, viSa Skola/visoka Skola
master/magistar/doktor).

Rezultati pokazuju da izmedu ispitanika postoje razlike kod slaganja sa tvrdnjom “u

okruzenju postoji puno Sansi za pokretanje sopstvenog biznisa” F(3,231)=26.58,



p<0.01, a pokazuje se da sa pomenutom tvrdnjom u najmanjoj meri slaZu ispitanici sa
zavrSenom samo osnovnom $kolom (1,00).

Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i kada je re¢ o njihovom misljenju “da je
infrastruktura drustva povoljna za pokretanje sopstvenog biznisa” F(3,231)=3.9, p<0.01,
a rezultati pokazuju da pomenuto misljenje u najmanjem procentu dele ispitanici sa
zavrSenom samo osnovnom $kolom (1,00).

Razlike izmedu ispitanika pronadene su i kada je re¢ o “njihovom misljenju da je
preduzetni$tvo dobro podrzano od strane nadleznih institucija” F(3,231)=6.2, p<0.01, a
rezultati pokazuju da pomenuto misljenje u najmanjem procentu imaju ispitanici sa
zavrSenom samo osnovnom $kolom (1,00).

Istom analizom pronadena je statisticki znafajna razlika izmedu ispitanika 1 kod
slaganja sa tvrdnjom “imam dobre uslove da zaponem sopstveni biznis”
F(3,231)=9.47, p<0.01, a pokazuje se da se sa pomenutim u najmanjoj meri slazu
Ispitanici sa zavr§enom samo osnovnom $kolom (1,00).

Rezultati pokazuju da razlika izmedu ispitanika postoji i kada je re¢ o slaganju sa
tvrdnjom “ne Zelim da pokrenem sopstveni biznis u oblasti u kojoj je konkurencija
visoka” F(3,231)=8.42, p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa pomenutom tvrdnjom u
najvecoj meri slazu ispitanici sa zavrSenim masterom, magistraturom ili doktoratom
(3,46).

Statisticki znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i kada je re¢ “o0 njihovom
misljenju da bi im samostalan preduzetnicki posao pruzio vise zadovoljstva nego da su
zaposleni u velikoj kompaniji” F(3,231)=18.76, p<0.01, a rezultati pokazuju da
pomenuto misljenje preovladuje kod ispitanika sa zavrSenom samo osnovnom $kolom
(5,00).

Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i kada je re¢ o njihovoj “Zelji da se
takmice na trzi$tu i ostvare dostignuca” F(3,231)=7.43, p<0.01, a rezultati pokazuju da
pomenuto misljenje u ve¢em procentu od ostalih grupa imaju srednjeobrazovani
ispitanici (3,28).

Razlike izmedu ispitanika pronadene su i kada je re¢ o njihovoj spremnosti na visoke
rizike F(3,226)=7.53, p<0.01, a rezultati pokazuju da su na pomenuto najmanje spremni
ispitanici sa zavr§enim masterom, magistraturom ili doktoratom (2,62).

Istom analizom pronadena je statistiCki znaCajna razlika izmedu ispitanika 1 kod

slaganja sa tvrdnjom “voleo/la bih da pokrenem sopstveni biznis “F(3,231)=9.41,
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p<0.01, a pokazuje se da se sa pomenutim u vecoj meri od ostalih grupa slazu
visokoobrazovani ispitanici (3,47).

Rezultati pokazuju da razlika izmedu ispitanika postoji i kada je re¢ o slaganju sa
tvrdnjom “uz sopstveni posao mogao/la bih bolje da kontroliSem svoj Zivot”
F(3,231)=25.1, p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa pomenutom tvrdnjom u vecoj meri
od ostalih slazu srednjeobrazovani ispitanici (4,00).

Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se 1 kada je re¢ o slaganju sa tvrdnjom
“moja porodica misli da je za mene dobro da postanem preduzetnik” F(3,231)=10.51,
p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa pomenutim u najmanjoj meri slazu ispitanici sa
zavrSenom samo osnovnom $kolom (1,00).

Razlike izmedu ispitanika pronadene su i kada je re¢ o njihovom slaganju sa tvrdnjom
“moji prijatelji misle da je za mene dobro da postanem preduzetnik” F(3,231)=12.65,
p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa pomenutim najmanje slazu ispitanici sa zavr§enom
samo osnovnom $kolom (1,00).

Istom analizom pronadena je statisticki znafajna razlika izmedu ispitanika 1 kod
slaganja sa tvrdnjom “oduvek sam zeleo/la da razvijem sopstveni biznis”
F(3,226)=15.9, p<0.01, a pokazuje se da se sa pomenutim u vec¢oj meri od ostalih grupa
slazu viSe i visokoobrazovani ispitanici (3,79).

Jednofaktorskom analizom varijanse (ANOVA) istraZen je i uticaj li¢nih prihoda na
misljenje ispitanika o potencijalu za preduzetniStvo. Subjekti su po visini mesecnih
licnih prihoda podeljeni u Cetiri grupe: bez liénih prihoda, prihodi ispod proseka,
prose¢ni prihodi i prihodi iznad proseka.

Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se 1 kada je re¢ o njihovom misljenju da je
infrastruktura drustva povoljna za pokretanje sopstvenog biznisa F(3,231)=3.16, p<0.05,
a rezultati pokazuju da pomenuto miSljenje u najmanjem procentu dele ispitanici sa
ispodprose¢nim prihodima (2,33).

Statisticki znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se 1 kada je re¢ o njithovom
misljenju da bi im samostalan preduzetnicki posao pruzio viSe zadovoljstva nego da su
zaposleni u velikoj kompaniji F(3,231)=6.61, p<0.01, a rezultati pokazuju da pomenuto
misljenje preovladuje kod ispitanika koji ne ostvaruju li¢ne prihode (4,50).

Razlike izmedu ispitanika pronadene su i kada je re¢ o njihovoj spremnosti na visoke
rizike F(3,226)=2.67, p<0.05, a rezultati pokazuju da su na pomenuto najmanje spremni

ispitanici sa ispodprose¢nim prihodima (2,33).
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Istom analizom pronadena je statistiCki znaCajna razlika izmedu ispitanika 1 kod
slaganja sa tvrdnjom “oleo/la bih da pokrenem sopstveni biznis” F(3,231)=5.56, p<0.01,
a pokazuje se da se sa pomenutim u ve¢oj meri od ostalih grupa slazu ispitanici koji ne
ostvaruju prihode (4,00).

Statisticki znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i kada je re¢ o njihovom
misljenju da su inovativniji od drugih F(3,226)=2.68, p<0.05, a rezultati pokazuju da
pomenuto misljenje preovladuje kod ispitanika sa ispodprose¢nim prihodima (4,00).
Jednofaktorskom analizom varijanse (ANOVA) istrazen je i uticaj prihoda domacinstva
na misljenje ispitanika o preduzetniStvu. Subjekti su po visini mese¢nih prihoda
domacinstva podeljeni u Cetiri grupe: domacdinstva bez prihoda, domadinstva sa
prihodima ispod proseka, domacinstva sa proseénim prihodima i domacdinstva sa
prihodima iznad proseka. U uzorku nije bilo domacéinstva bez prihoda.

Statisticki znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se kada je re¢ o njihovom
misljenju da su inovativniji od drugih F(2,227)=8.19, p<0.01, a rezultati pokazuju da
pomenuto misljenje preovladuje kod ispitanika koji Zive u domacinstvima sa
ispodprose¢nim prihodima (4,00).

Jednofaktorskom analizom varijanse (ANOVA) istrazen je i uticaj broja clanova
domacinstva na misljenje ispitanika o0 preduzetniStvu. Subjekti su po broju ¢lanova
domacinstva podeljeni u Sest grupa (jedan, dva, tri, Cetiri, pet 1 viSe od pet clanova
domacinstva).

Rezultati pokazuju da izmedu ispitanika postoje razlike kod slaganja sa tvrdnjom U
okruzenju postoji puno Sansi za pokretanje sopstvenog biznisa F(5,229)=23.53, p<0.01,
a pokazuje se da sa pomenutom tvrdnjom u najmanjoj meri slazu ispitanici koji Zive u
domacinstvima sa vise od 5 ¢lanova (1,00).

Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se 1 kada je re¢ o njihovom misljenju da je
infrastruktura drustva povoljna za pokretanje sopstvenog biznisa F(5,229)=9.11, p<0.01,
a rezultati pokazuju da pomenuto misljenje u najmanjem procentu dele ispitanici koji
zive u domacinstvima sa vise od 5 ¢lanova (1,00).

Razlike izmedu ispitanika pronadene su i kada je re¢ o njihovom misljenju da je
preduzetnistvo dobro podrzano od strane nadleznih institucija F(5,229)=11.01, p<0.01,
a rezultati pokazuju da pomenuto misljenje u najmanjem procentu imaju ispitanici koji
zive u domacinstvima sa vise od 5 ¢lanova (1,00).

Istom analizom pronadena je statistiCki znaCajna razlika izmedu ispitanika 1 kod

slaganja sa tvrdnjom “imam dobre uslove da zapo¢nem sopstveni biznis”
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F(5,229)=13.3, p<0.01, a pokazuje se da se sa pomenutim u najmanjoj meri slazu
ispitanici koji zive u domacinstvima sa viSe od 5 ¢lanova (1,00).

Rezultati pokazuju da razlika izmedu ispitanika postoji i kada je re¢ o slaganju sa
tvrdnjom “ne zelim da pokrenem sopstveni biznis u oblasti u kojoj je konkurencija
visoka” F(5,229)=4.46, p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa pomenutom tvrdnjom u
najvecoj meri slazu ispitanici koji zive sami (3,80).

Statisticki znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i1 kada je re¢ o njihovom
misljenju “da bi im samostalan preduzetnicki posao pruzio vise zadovoljstva nego da su
zaposleni u velikoj kompaniji” F(5,229)=2.29, p<0.05, a rezultati pokazuju da
pomenuto misljenje preovladuje kod ispitanika koji zive u domacinstvima sa vise od 5
¢lanova (4,00).

Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i1 kada je re¢ o njihovoj Zelji da se
takmice na trziStu i ostvare dostignuéa F(5,229)=4.85, p<0.01, a rezultati pokazuju da
pomenuto misljenje u veCem procentu od ostalih grupa imaju ispitanici koji zive u
domacinstvima sa vise od 5 ¢lanova (4,00).

Razlike izmedu ispitanika pronadene su i kada je re¢ o njihovoj spremnosti na visoke
rizike F(5,224)=7.86, p<0.01, a rezultati pokazuju da su na pomenuto u veéoj meri od
ostalih grupa spremniji ispitanici koji Zive u domacinstvima sa vise od 5 ¢lanova (4,00).
Istom analizom pronadena je statisticki znafajna razlika izmedu ispitanika 1 kod
slaganja sa tvrdnjom “voleo/la bih da pokrenem sopstveni biznis” F(5,229)=5.77,
p<0.01, a pokazuje se da se sa pomenutim u najvecoj meri slazu ispitanici koji Zive u
domacinstvima sa vise od 5 ¢lanova (5,00).

Rezultati pokazuju da razlika izmedu ispitanika postoji i kada je re¢ o slaganju sa
tvrdnjom “uz sopstveni posao mogao/la bih bolje da kontroliSem svoj zivot”
F(5,229)=3.35, p<0.01, a rezultati pokazuju da se sa pomenutom tvrdnjom u vecoj meri
od ostalih slazu ispitanici koji Zive sami (4,20).

Statisticki znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se 1 kada je re¢ o njithovom
misljenju da su inovativniji od drugih F(5,224)=3.32, p<0.01, a rezultati pokazuju da
pomenuto misljenje preovladuje kod ispitanika koji Zive u petoclanom domacinstvu
(4,00).

Razlike izmedu ispitanika pronadene su i kada je re¢ o njihovom slaganju sa tvrdnjom
“moji prijatelji misle da je za mene dobro da postanem preduzetnik” F(5,229)=2.51,
p<0.05, a rezultati pokazuju da se sa pomenutim u vecoj meri od ostalih slazu ispitanici

koji zive u domacinstvima sa vise od 5 ¢lanova (4,00).
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Istom analizom pronadena je statistiCki znaCajna razlika izmedu ispitanika 1 kod
slaganja sa tvrdnjom “oduvek sam zeleo/la da razvijem sopstveni biznis”
F(5,224)=2.66, p<0.05, a pokazuje se da se sa pomenutim u ve¢oj meri od ostalih grupa
slazu ispitanici koji Zive u domacinstvima sa viSe od 5 ¢lanova (4,00).

Jednofaktorskom analizom varijanse (ANOVA) istrazen je i uticaj broja clanova
domacinstva koja zaraduju, na misljenje ispitanika o potencijalu za preduzetnistvo.
Subjekti su po broju ¢lanova domacinstva koji ostvaruju prihode podeljeni u Sest grupa
(nijedan, jedan, dva, tri, Cetiri 1 viSe od cetiri ¢lanova domacinstva koji ostvaruju
prihode). U uzorku nije bilo ispitanika koji zive u domacinstvu u kojem vise od Cetiri
¢lana domacdinstva ostvaruju prihode, kao ni domacinstva u kojem nijedan ¢lan ne
ostvaruje prihod.

Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se kada je re¢ o njihovom misljenju da je
“infrastruktura drustva povoljna za pokretanje sopstvenog biznisa” F(2,232)=4.67,
p<0.05, a rezultati pokazuju da pomenuto misljenje u najmanjem procentu dele
ispitanici koji zive u domacinstvima u kojima 3 ¢lana ostvaruju prihod (2,00).

Istom analizom pronadena je statisticki znafajna razlika izmedu ispitanika i kod
slaganja sa tvrdnjom “imam dobre uslove da zapo¢nem sopstveni biznis”
F(2,232)=8.73, p<0.01, a pokazuje se da se sa pomenutim u vecoj meri slazu ispitanici
koji zive u domacinstvima u kojima tri ¢lana zaraduju (3,00).

Rezultati pokazuju da razlika izmedu ispitanika postoji i kada je re¢ o slaganju sa
tvrdnjom “ne zelim da pokrenem sopstveni biznis u oblasti u kojoj je konkurencija
visoka” F(2,232)=3.04, p<0.05, a rezultati pokazuju da se sa pomenutom tvrdnjom u
najve¢oj meri slazu ispitanici koji zive u domacinstvima u kojima samo jedan ¢lan
zaraduje (3,26).

Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se i1 kada je re¢ o slaganju sa tvrdnjom
,moja porodica misli da je za mene dobro da postanem preduzetnik” F(2,232)=3.95,
p<0.05, a rezultati pokazuju da se sa pomenutim u najmanjoj meri slazu ispitanici koji

zive u domacinstvima u kojima tri ¢lana ostvaruju prihod (2,00).

KORELACIA
Pomocu Pirsonovog koeficijenta linearne korelacije ispitana je medusobna povezanost
izmedu zavisnih varijabli kojima smo ispitivali misljenje ispitanika o potencijalu za

preduzetnistvo.
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Dobijeni rezultati korelacione matrice, navedeni u tabeli 2, pokazuju da je najveci
stepen zavisnosti pronaden izmedu tvrdnji “moja porodica misli da je za mene dobro da
postanem preduzetnik” i “moji prijatelji misle da je za mene dobro da postanem
preduzetnik” (r=+0,839, p < .01), $to znaci da sa rastom slaganja sa jednom tvrdnjom

raste slaganje i sa drugom i obrnuto.

Tabela 2 Rezultati korelacione matrice

1] 2 3 4 5 5 Z 8 9 10 11 12 |13 | 14
1 |1 |583™ |514™ | .242” |259™ |-190" |.028 |-198" | -116 |-204" | -127 |.004 |.025 |-.013
2 1 |617” | 234|199 | -122 |-064 |-202" |-212" | -114 |-349" |-007 |-045 |-212"
3 1 370" | 025 | -100 |-022 |-174" | -083 | -082 |-194" |-034 |-162" |-114
4 1 -034 | -018 |.258™ | 101 | -011 | .063 | .404™ |.120 |.149" |.208™
5 1 | .226™ [330" | 010 | .246™ |.180" | .079 [.201 |326™ |.267"
6 1 |314” | 540" | 423" | 352" | 409 [.530” |480™ |.344™
7 1| 3777 | 4127 | 5257 | 405 |4117 |528™ |.481”
8 1 384" | 201" | 501™ |.317" |328™ |.342"
9 1 679" | 379" 672" |674™ |.796™
10 1 416" | 556|571 | 5177
11 1 291" |403” | .643"
12 1 |839™ | 599
13 1 |.682"
14 1

*p< .05; **p< .01
Izvor: Autori

ZAKLJUCAK

Sprovedeno istrazivanje moze biti od pomo¢i svim subjektima zainteresovanim za pitanja
socijalnog preduzetniStva, i preduzetni$tva uopste.

Da je uzorak od 235 ispitanika trebao biti veéi, takode, jedan je od zakljucaka, medutim, s
obzirom na ukupan broj stanovnika i broj radno sposobnog stanovnistva u gradu Zrenjaninu
relevantnost uzorka je zadovoljavajuca.

Hi kvadrat testom utvrdena je statisticki znacajna razlika (na nivou 0,05) kod misljenja
ispitanika da preduzetnici i vlasnici koji obavljaju privatan posao u Srbiji ostvaruju vise
prihode od zaposlenih. Razlika je otkrivena s obzirom na pol ispitanika x3(2, 235)=17.987,
starost x%(8,235) =18.456, radni status x?(4, 235) =10.199, obrazovanje x3(6, 235) =36.192,
mesecni liéni prihod x%(6, 235)=37.297, mesecni prihod domaéinstva x?(4, 235) =23.393 i
broj ¢lanova domacinstva x(10, 235)= 27.193.
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T-test pokazuje da se ispitanici razlikuju u pogledu slaganja sa tvrdnjom “infrastruktura
drustva je povoljna za pokretanje sopstvenog biznisa” t(233)=-3,35, p<.01l. Rezultati
pokazuju da se sa pomenutim u ve¢oj meri ne slazu muskarci (2,09), nego zene (2,50).
Potom, pokazuje se da se ispitanici razlikuju s obzirom na njihovu spremnost na visoke
rizike t(228)= 3,62, p<.01. Podaci pokazuju da su Zene (2,43) manje spremne na visoke
rizike nego muskarci (3,00).

Rezultati Analize varijanse pokazuju da izmedu ispitanika postoje razlike kod slaganja sa
tvrdnjom  “u  okruZenju postoji puno Sansi za pokretanje sopstvenog biznisa”
F(4,230)=6.43, p<0.01, a pokazuje se da sa pomenutom tvrdnjom u najmanjoj meri slazu
ispitanici starosti izmedu 20 i 30 godina (1,00).

Znacajne razlike izmedu ispitanika dobijaju se 1 kada je re¢ o njihovom misljenju “da je
infrastruktura drustva povoljna za pokretanje sopstvenog biznisa” F(4,230)=10.47, p<0.01,
a rezultati pokazuju da pomenuto misljenje u najmanjem procentu dele najmladi ispitanici
(1,00).

Rezultati korelacione matrice, navedeni u tabeli 2, pokazuju da je najveci stepen zavisnosti
pronaden izmedu tvrdnji “moja porodica misli da je za mene dobro da postanem
preduzetnik” 1 “moji prijatelji misle da je za mene dobro da postanem preduzetnik”
(r=+0,839, p <.01), Sto znaci da sa rastom slaganja sa jednom tvrdnjom raste slaganje i sa

drugom i obrnuto.
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SUMMARY
The aim of the study is to examine the relationship between sociodemographic variables
(gender, age, level of education, monthly personal income of respondents and monthly
personal income of the respondent household, number of household members and number of
household members earning income) and respondents’ opinions on the potential for social
entrepreneurship.
The survey is of a quantitative type, conducted in the city of Zrenjanin and was conducted
through a questionnaire in which the first part of the questions referred to socio-demographic
data of the respondent, while in the second part a group of dependent variables was
operationalized through claims, which were evaluated through Likert's scale. With the
aforementioned claims, we questioned the respondents' opinion on the potential for social
entrepreneurship in the city of Zrenjanin.
Descriptive analysis (percentages, arithmetic mean), Hi-square test, T-test, one-factor analysis
of variance and Pearson's correlation coefficient were used for data analysis. The level of
statistical significance was set at p <0.05, and all data obtained were processed in SPSS,
version 23.

Key words: social entrepreneurship, socio-demographic fariable, respondents.
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